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Geld flr Grinder nicht immer das Wichtigste

Lernen fasziniert mich

Wer Erfolg hat, geht diesen Weg im Normalfall auch weiter. Doch sogar bei viel Erfolg zu einer Sache umzusatteln, die erst
wachsen muss? Zumindest auf3ergewohnlich; es sei denn, man ist von der Sache absolut Uberzeugt.

Von FRANK STEDTLER

Klaus Beutelsbacher ist iiber-

zeugt. So iiberzeugt, dass er einen
Schritt gewagt hat, den andere sich be-
stimmt mehrfach iiberlegen wiirden.
Der 44-jihrige Diplom-Pddagoge war
erfolgreicher Unternehmensberater, ist
zweisprachig aufgewachsen und ein
ungewohnlicher Mensch. Konsequent,
tiberzeugend und entscheidungsfreu-
dig. Vor einiger Zeit hat er eine
Sprachschule eroffnet, weil er Freude
daran hat. Wobei allerdings der Zufall
auch eine Rolle spielt. Beutelspacher
als erklédrter Sprachenfan trifft den
Mainzer Sprachwissenschaftler Ber-
nard Dufoe. ,,Der entwickelt seit 30
Jahren die Sprach-Psychodramaturgie.
Und hat mich davon iiberzeugt, denn
fiir mich als Pddagogen ist es die ein-
zige Lehrmethode, mit der ich kom-
plett einverstanden bin®“, betont er.
,.JJch habe dann eine Lebensentschei-
dung getroffen und die Schule
gegriindet.” Seine Konsequenzfreu-
digkeit geht sogar noch weiter.

., Ich bekomme viel positive Resonanz“.

Er verkauft sein Auto und zieht aus der
130-gm-Wohnung aus. Neue Bleibe
fiir den ,,Aussteiger: eine jetzt drei-
kopfige Wohngemeinschaft. Langsam
lernt er auch die Tiicken der Branche
kennen. ,,Wenn man ein Unternehmen
aufbaut, macht man nicht gleich rie-
sige Summen. Und sind Sie nicht ge-
rade Lehrer an einer Schule, verdienen
Sie eher schlecht®, schildert er eines
seiner Anfangsprobleme.

Akzeptiert Bildungsscheck NRW. Klaus Beutelspacher.

Bewusst dezent

Er habe zwar gewisse Riicklagen, wes-
halb er zur Griindung nicht bei einer
Bank vorstellig werden musste. Dafiir
wird sein Wille zur Aktivitdt anders
gebremst. ,,Ich musste natiirlich eine
ausfiihrliche Ausbildung absolvieren,
denn diese Art des Sprachunterrichtes
lasst sich lerntechnisch nicht von heute
auf morgen bewerkstelligen. Ich habe
mir dann Freunde und Firmen gesucht,
mit denen ich Trainings gemacht
habe.” Ein Weg mit vielen Hiirden,
von denen die grofite schnell erklirt
ist. ,,.Das Geschiift ist unglaublich zéh,
weil es so schwer ist, Teilnehmer zu
finden”, macht er die Erfahrung.
,,/Auch wenn man etwas Besonderes
anbietet.“ Der Schritt in die echte
Selbststindigkeit, also zu einem offe-
nen Angebot fiir alle, sei darum erheb-
lich gewesen. ,,Es gehorte schon ein
Ruck dazu. Konzept erstellen, Flyer
drucken, Rdume anmieten®, weil} er
noch. Und sagt, dass er iiberhaupt
keine Lust dazu habe, auf konventio-
nelle Art und Weise Sprache zu unter-
richten. ,,Dann wire ich lieber Unter-
nehmensberater geblieben.” Der Auf-
tritt seines eigenen Unternehmens ist
bewusst dezent. Keine Ledersessel,
keine Glasfronten, hochstens etwas
Chrom am Schreibtisch. Platziert in
einer stillen Seitenstrale Kolns, mit
Fahrriddern vor dem gelb geklinkerten
Haus und schrig gegeniiber einer

Bilder: fst

Mode-Boutique. ,,Ich kann nur soviel
Infrastruktur schaffen, wie ich Teil-
nehmer habe. Momentan sind es nur
Dutzende.” Hinzu kommt, dass seine
Art der unauffilligen Préisentation sehr
zur unkonventionellen Weise des Un-
terrichtes passt, wie er sagt. ,,Es geht
uns mehr um Stimmigkeit der Umge-
bung”, meint Klaus Beutelsbacher.
,»Wir haben keine Flipcharts, Tische
oder teuren Videobeamer. Die Leute
sagen dennoch: Wow, dass es sowas
gibt?!“ Die Kurse liefen auch immer
»genial ab®, wie er sich ausdriickt.
Trotzdem empfiehlt er die Sache nicht
zur Nachahmung. Gerade da nicht, wo
sich Sprachschulen nur so tummeln.
»Sprachtrainern gelingt es meist nur,
als Freiberufler fiir verschiedene Insti-
tute zu tiberleben. Zudem habe ich den
Eindruck, dass es vielen an Inspiration
daran mangelt, wie sie etwas wirklich
anders machen konnen als andere.”
Die meisten seien so sehr mit ihren
Schulbiichern verheiratet, dass sie sich
nicht vom Markt abheben wiirden.

Mit Bildungsscheck

Seine Zielsetzung ist anders und doch
macht er sich langsam Gedanken zum
,.Business“. , Betriebswirtschaftlich
muss ich zwei Jahre veranschlagen,
bevor sich das Ganze trdgt*. Zur Un-
terstiitzung dessen akzeptiert Klaus
Beutelsbacher den so genannten Bil-
dungsscheck NRW™.

,-Als Anbieter dieser Leistung fiir mich
eine einfache Sache. Das Land NRW
ibernimmt die Hilfte der Seminarge-
biihren fiir den weiterbildungswilligen
Teilnehmer. Vorteilhaft einerseits, an-
dererseits dauert es Monate, bis ich das
Geld vom Land bekomme*, bedauert
er die Nachteile. ,,Aber es macht die
Teilnehmer gliicklich®, ldchelt er.
Seine ersten Schiiler, so erinnert er
sich, hitten einen Flyer von ihm zur
[HK getragen. Der zustindige Mitar-
beiter dort habe ihn dann als Anbieter
einer Weiterbildung wohl auf die Liste
derer gesetzt, die einen Bildungs-
scheck akzeptieren konnen und auch
einlosen diirfen! ,,Jch musste nur ein
paar Unterlagen unterzeichnen®, weif3
der 44-Jihrige. Und betont, dass mit
diesem Bildungsscheck ,,ein recht un-
biirokratisches Instrument™ geschaffen
worden sei. Nicht nur im Hinblick da-
rauf setzt er sich reale Ziele. ,,Ein gro-
Beres Volumen einzunehmen und mich
etablieren, sollte schon moglich sein®,
plant der Pddagoge. Wozu auch die
Weitergabe seines Wissens in Form
einer Trainerausbildung gehore.
Absolut realistisch sieht er die Marke-
tingfrage. ,,Ich muss einfach meine
Zielgruppe besser finden. Fiir Englisch
geht das noch.” Alles Anderssprachige
sei schwierig und kaum gefragt, resii-
miert der Ex-Unternehmensberater.
,.Ich habe zwar eine positive Resonanz
auf ein sehr begehrtes Produkt, doch
die Leute erfahren es nicht*, bilanziert
er sein noch nicht optimales Marke-
ting. Auf der anderen Seite wiren beim
aktuellen Stand der Dinge die notigen
Werbeaktionen zu teuer, als dass sie
sich rechnen wiirden. Und viel Geld in
die Hand nehmen, wie ,,es die Grofen
machen®, mochte er nicht. Obwohl er
es finanziell konnte. Jedoch: ,,Mein
Geschift ist nicht skalierbar. Weil ich
allein bin, wiren etwa 100 Englisch-
Interessenten auf einmal vor der Tiir
nicht machbar fiir mich.” Ob er den-
noch zufrieden ist mit dem, was er tut?
Aber ja! ,,.Denn sonst tite ich es nicht*,
sagt Klaus Beutelsbacher. B
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